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Anlage 1 
zur Novaline Partnervereinbarung 

 
 

A) Der PARTNER arbeitet bei der Vermarktung von Novaline-Software produktabhängig wie folgt mit  
     Novaline zusammen (betreffendes bitte ankreuzen): 

 
 

                                          Status 
Produkt 

Lead Partner 
 

Business Partner 
 (autorisiert) 

Dokumentenmanagement und 
Archivierung für Sage Office Line   

Dokumentenmanagement und 
Archivierung für Sage Classic Line   

Datenbankassistent   

 

 
 
 
B) Schriftzüge und Logos 
 

 
 

 
 

 
 
Die Schriftzüge und Logos werden dem PARTNER von Novaline als Datei zur Verfügung gestellt. 
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Anlage 2 
zur Novaline Partnervereinbarung 

 
 
Folgende Mitarbeiter des PARTNER sind für die Zusammenarbeit mit Novaline zuständig: 
 
Lead Partner 
Verkauf (mindestens 1 Mitarbeiter) 

Name Vorname Ausbildung Abteilung Funktion Durchwahl Email 

1.            

2.             

3.             

4.             

5.             

 
.............................................................................................................. 

 
Business Partner 
Verkauf (mindestens 1 Mitarbeiter) 

Name Vorname Ausbildung Abteilung Funktion Durchwahl Email 

1.            

2.             

3.             

4.             

5.             

 
Consulting (mindestens 1 Mitarbeiter) 

Name Vorname Ausbildung Abteilung Funktion Durchwahl Email 

1.            

2.             

3.             

4.             

5.             

 
Support / Service (mindestens 2 Mitarbeiter für Shared Service) 

Name Vorname Ausbildung Abteilung Funktion Durchwahl Email 

1.            

2.             

3.             

4.             

5.             
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Anlage 3 
zur Novaline Partnervereinbarung 

 
 

A) Anzahl Produktschulungen (Stufe1)  
 
 

Produkt 
Lead- und Business  

 Partner 

Dokumentenmanagement und 
Archivierung für Sage Office Line 1 

Dokumentenmanagement und 
Archivierung für Sage Classic Line 1 

 
 
 
 

B) Anzahl Ausbildungstage Intensivtraining (Stufe 2) –  gilt nur für Business Partner 
 
Die nachfolgende Tabelle  enthält die Menge der Tage, die Novaline im Rahmen der Teilnahmegebühr 
Unterstützung leistet: 
 
 

Produkt Verkauf Consulting Support* 
Dokumentenmanagement und 
Archivierung für Sage Office Line 2 1 2 

Dokumentenmanagement und 
Archivierung für Sage Classic Line 2 1 2 

* nur erforderlich bei „Shared Service“ 
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Anlage 4 
zur Novaline Partnervereinbarung 

 
 

A) Provisionen für Lizenzen 

 

                                               Status  
Produkt    

Lead Partner 
 

Business Partner 
 

Dokumentenmanagement und 
Archivierung für Sage Office Line 

20% 
 

40% 
 

Dokumentenmanagement und 
Archivierung für Sage Classic Line 

20% 
 

40% 
 

Datenbankassistent 20% 40% 

 
 

B) Provisionen / Leistungsvergütungen für Softwarepflege 

 
 
                                                   Status  
Produkt 
 

Provision  
Lead Partner 

 

Provision 
Business Partner 

(bitte ankreuzen) 

 

*Leistungsvergütung 
„Shared Service“ 

(bitte ankreuzen) 

 

Dokumentenmanagement und 
Archivierung für Sage Office Line 

10% 
 

 
15%     

 

 
50%  

 

Dokumentenmanagement und 
Archivierung für Sage Classic Line 

10% 
 

 
15%        

 

 
50%  

 

Datenbankassistent 10% 15%        45%  

* = Leistungsvergütung für Arbeitsteilung beim Kundenservice gem. Punkt 8 dieses Vertrages, ausgehend   
     von den Listenpreisen für Softwarepflege (alternativ zur Provision für Business Partner) 

 
 

C) Teilnahmegebühr einmalig in EURO 

 
      
                                                 Status  
Produkt 
 

Lead  
Partner 

 

Business Partner 
 

Support durch Novaline* 
 

Business Partner 
incl. Arbeitsteilung 

Softwarepflege 
(Shared Service)      

Dokumentenmanagement und 
Archivierung für Sage Office Line 

250 
 

1.000 
 

1.500 
 

Dokumentenmanagement und 
Archivierung für Sage Classic Line 

250 
 

1.000 
 

1.500 
 

* = Der Differenzbetrag zur nächsten Spalte wird fällig, sobald die arbeitsteilige Softwarepflege (Shared Servce)  
      vom Partner übernommen wird. 
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Anlage 5 
zur Novaline Partnervereinbarung 

 
 
Die nachfolgende Tabelle gibt in den Spalten die maximale Anzahl User an, die in der 
Teilnahmegebühr/Jahresgebühr als Lizenz enthalten sind. Für jede gewünschte Lizenz und User muss 
der PARTNER einen Softwarepflegevertrag abschließen. Die Lizenzgebühren für weitere Arbeitsplätze 
sowie die zugehörigen Softwarepflegebeträge ergeben sich aus der jeweils aktuell gültigen Verkaufs-
Preisliste der Novaline abzüglich des entsprechenden Rabattes. 
 
In der Spalte „gewünscht“ ist die tatsächlich gewünschte Useranzahl einzutragen. 
 
 

Produkt 
max. Anzahl  

User 
User 

gewünscht 
Softwarepflege

monatlich 

Dokumentenmanagement und  
Archivierung für Sage Office Line 

25 
   

Dokumentenmanagement und  
Archivierung für Sage Classic Line  

25 
   

Datenbankassistent 3   
 
 



 NOVALINE-Partnervereinbarung  
_____________________________________________________________________________________________________________________________________  

 

Stand: November 2007 

 
 

Anlage 6 
zur Novaline Partnervereinbarung 

 
 
Sondervereinbarungen: 
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